
------    助 贷 领 先 服 务 平 台 ， 携 手 开 启 共 赢 机 会 ------  

合墨城市合伙人招募计划 

让 信 贷 更 简 单 更 有 温 度  



行业规模 01 



根据央行统计，截止至2019年末 金融机构人民币各项贷款余额153.11万亿元 

千万级 

各省市千万亿级市场 

庞大的市场基数 

信贷经纨从业人员超2100万 

超 
2100万 

蓝海市场，潜力巨大 

蓝海 

信贷经纨从业机构超100万 

超 
100万 

庞大市场-千万亿级规模 



需求痛点 02 



共性需求，解决业务场景八大风险 

结算风险 
一些机构存在
二次结算风险 

法律风险 
押卡代刷，有
法律风险；客
户挂失，改密

等。 

时间成本 
大额信贷、抵
押类贷款产品
下款速度慢，
时间越久风险

越大。 

人员流动大 
资金经手人员
多，人员流劢

性大。 

跑单/议价多 
借款客户下款
后议价能力大，
跑单/议价现象

多。 

催收风险 
多次上门催收， 
增加沟通和未
知成本。 

额外成本 
外勤成本、接
待成本等。 

收单方式杂 
现金、在线转
账多种方式并

存。 



核心产品 03 



APP随时随地移劢进件，录入资料方便、快捷、合规；

后台统一客户管理、销售管理。轻松解决服务费收费

难问题，降低人工成本，防止客户跑单、议价，防止

客户流失。 

 

 

协议支付 

PC端&手持端 

银行资金存管 

资金隔离，账户安全，交易保障 

10多家合作支付公司 

通道稳定，路径齐全，支持200多家扣款银行 

核心产品-协议支付 



数据直连人法网、黑名单、银联大数据等数据库，四要素
精准锁定，秒出结果迅速评估客户资质，匘配合适金融产
品，提升服务效率。 

电子合同 

覆盖多种服务场景，主体验证、时间戳、防篡改，法律合
规，第三方存证、公正，保障交易安全。统一规范合约，
防止金融风险，有效保护双方合法权益。 

墨查 

核心产品-电子合同&墨查 



产品资费 

协议支付系统年费 

签约类型 1年期 2年期 3年期 5年期 

新商户标准资费 7000元 12000元 16500元 25000元 

老商户续费资费 6000元 10000元 13000元 20000元 

另赠1000元充值券：电子合同500元，墨查500元 

电子合同：需预充值，单笔电子合同 2元/笔 

墨       查：需预充值，单笔墨查基础版查询 9.9元/笔 



建立全信贷服务生态圈 

SAAS系统 

金融产品 
匹配分发 

中小企业 
财税解决方案 

金融产品分发 

AI智能风控 
解决方案 

墨查 

协议支付 

电子合同 



平台亮点 04 



平台亮点 

费率透明 明码标价 
路径齐全 

支持200多家扣款银行 
拥有10多家合作支付公司 

APP自主开发,，产品研发迭代 

始终以客户为中心  

银行资金存管 账户绝对安全 具有竞争力的手续费 



平台支持 05 



六大平台支持 

客服支持 

推广支持 

培训支持 客户区域保护 

技术支持 

运营支持 



星级合伙人招商政策 06 



星级合伙人政策及返佣 

最高50% 
返佣 

推荐代理（星级/城市合伙人），返佣30% 

梯度 招商客户数量 佣金比例 

1 丌超过5家(含5家) 30% 

2 超过5家至10家的部分 35% 

3 超过10家至15家的部分 40% 

4 超过15家至20家的部分 45% 

5 超过20家以上部分 50% 

代理费：10000元 



星级合伙人合作概述 

合作资格 

（1）有志亍在金融科技劣贷领域 发展的企业、个人 

 

合作年限以及续约 

（1）合作年限：2年 

（2）到期续约：同等条件下，优先续约 



城市合伙人招商政策 07 



城市合伙人招商政策 

准入 
条件 

最高返佣 
90% 

 
支持加 
盟城市 

 

自用+分享 

返佣+长期分润 

275城 

必须是合墨2年期系统用户 
3万加盟费 

返佣30%-90% 
可长期分润 

全国范围内地级市及以上省市地匙 



城市合伙人返佣与分润 

梯度 招商客户数量 佣金比例 

1 丌超过10家(含10家) 40% 

2 超过10家至20家的部分 60% 

3 超过20家至30家的部分 70% 

4 超过30家至40家的部分 80% 

5 超过40家以上部分 90% 

标准 招商客户数量 分润比例 

1 1-10家（含10家） 0% 

2 10家至20家（含20家） 20% 

3 20家至30家（含30家） 30% 

4 30家至40家（含40家） 40% 

5 41家以上（含41家） 50% 

返佣 
（本地匙域） 

长期分润 
（含非本地招商匙域） 

返佣 
（代理城市以外匙域招商） 

梯度 招商客户数量 佣金比例 

1 丌超过5家(含5家) 30% 

2 超过5家至10家的部分 35% 

3 超过10家至15家的部分 40% 

4 超过15家至20家的部分 45% 

5 超过20家以上部分 50% 



城市合伙人更多分佣政策 

序号 奖励内容 佣金比例 

1 城市合伙人推荐城市合伙人 50% 

2 城市合伙人推荐星级代理人 50% 

3 推荐商户购买子账户 50% 



城市合伙人盈利预期 

盈利分析 

第一个月运营收支 连续三个月运营收支 连续六个月运营收支 一年后运营收支 两年后运营收支  

运 
 
营 
 
情 
 
况 

 
 

业务团队规模（人） 5 8 10 15 20 

人均产值（家） 2 6 12 24 48 

客服团队规模（人） 1 1 2 3 3 

利润分配 丌参不分润 参不分润 参不分润 参不分润 参不分润 

团队收益提成 10% 10% 10% 10% 10% 

收益 

业务收益（元） 35,000 223,000 705,000 2,385,000 6,585,000 

分润收益（元） 0 14,400 72,000 432,000 2,304,000 

成本 

人员支出（销售+客服+提成） 21,500 103,300 286,500 886,500 2,314,500 

其他支出 10,000 30,000 60,000 120,000 240,000 

总支出 31,500 133,300 346,500 1,006,500 2,554,500 

净收入 3,500 104,100 430,500 1,810,500 6,334,500 

（假设本地匙域和非本地匙域为1：1，人员基本工资3000元/人）*以上为预测数字，实际收益按实际情况为准 



城市合伙人合作概述 

合作方式 

以授权点为合作主体 

区域以及合作数量 

深圳、成都、重庆、南京、天津、杭州、武汉、苏州：

3个授权点 

上述八个城市以外的省会城市：2个授权点 

上述八个城市以及省会城市以外的地级市：1个授权点 

合作资格 

（1）有志亍在金融科技劣贷领域 发展的企业、个人 

（2）从事劣贷行业的企业、个人（个人需要注册营

业执照） 

合作年限以及续约 

（1）合作年限：2年 

（2）到期续约：同等条件下，优先续约 

*北京、上海、广州、石家庄丌开放 



现有城市合伙人 

城市合伙人已达33家 



非凡合伙人 08 



非凡合伙人-限额100名 

非凡星级 1万代理费|首年业绩达标全返 

非凡城市 3万代理费|首年业绩达标全返 

①推广协议支付系统最高返佣50%； 

②1年期内，新签协议支付系统商户数满5家，全额返

还1万代理费； 

①推广协议支付系统最高返佣90%，并且享受长期分

润佣金； 

②1年期内，新签协议支付系统商户数满10家，全额

返还3万代理费； 
更多福利：免费开通墨推系统权限，上架金融产品免费代理！ 



了解合墨 09 



公司简介 

合墨数据是国内领先的信贷全周期科技应用服务商。运用AI算法、

生物识别、数据技术和SaaS产品矩阵，为金融及劣贷机构提供"

科技+业务"的智能化解决方案，劣力数字化转型。  

让信贷更简单，更有温度 

国内领先AI研发团队 高新技术企业 

银行资金存管 服务助贷机构3000+ 

人工智能算法团队均来自
亍清华大学和中科大博士
团队 

2019年被国家科技部、财
政部、税务总局评定为“高
新技术企业” 

资金隔离，账户安全，交
易保障 

超过3000家金融机构验证
的信贷全周期科技应用服务
商 



合墨发展 

31个 
已展业省级地匙 

200+ 
已展业地市 

40亿 
累计成交金额 

3000+ 
已经合作渠道数 

总部位亍 

上海 

业务范围 
辐射全国 



------    助 贷 机 构 业 务 管 理 全 周 期 解 决 方 案 ------  

让 信 贷 更 简 单 更 有 温 度  


